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EUROPEAN MANAGEMENT CENTRE Ltd
UNIDO Activities Partner for project Establishment of a Regional Network for CSR Competence for the CEE/SEE Region

Учебен курс 
за
сертифициран консултант по развитие на междуличностните отношения
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Първото обучение за консултанти с интегриран достъп до пазара
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[bookmark: _Toc338791572]Целеви групи
Учебната програма по консултиране се отнася до следните целеви групи:
· Фирмени консултанти, които желаят да разширят дейността си 
· Квалифицирани обучители, които желаят да постигнат допълнителни компетенции по консултиране
· Стопански ръководители, които искат да направят кариера
Какво дава на участниците учебният курс?
· Умения за прилагане на инструментите и методите на системното консултиране и транспониране
· Придобиване на индивидуалната квалификация на фирмен консултант за получаване на удостоверение за практикуване на професията
· Право на ползване на модулите на консултиране по системата за консултиране на междуличностните отношения 
[bookmark: _Toc338791573]Квалификация на системен консултант
Целта на този учебен курс е абсолвентите да се квалифицират като сертифицирани консултанти по развитие на междуличностните отношения (CBFC) да провеждат системно консултиране и по този начин да подпомагат фирми и други организации да постигат своите цели, желания и мечти. Тази квалификация се отнася както до назначени ръководни служители, така и до самонаети.
[bookmark: _Toc338791574]Правоспособност като сертифициран консултанти по междуличности отношения (CBFC) 

· Допускане до изслушване за сертифициран консултант по развитие на междуличностните отношения (CBFC) 
· Сертифицираните консултанти по развитие на междуличностните отношения (CBFC) могат със своята квалификация да работят като обучители и тренери в семинарите и уъркшоповете на академията по развитие на междуличностните отношения.
· Сертифицираните консултанти по развитие на междуличностните отношения (CBFC) могат станат „сертифицирани членове” на консултантския екип по развитие на междуличностните отношения.
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След три години практика като самостоятелен консултант
Допускане до изслушване за сертифициран консултант по мениджмънт (CMC). Сертифициран консултант по мениджмънт (CMC) е най-висшият международен стандарт за консултанти и в Австрия се присъжда след изслушване пред комисия на UBIT – професионално направление фирмени консултанти и информационни технологии на Федералната стопанска камара
Председател на комисията по сертифициране: доктор по информатика Хайнц Михалич
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